Drei Buchstaben — tausend Moglichkeiten — lhre Chance. Wir sind RSP.

Wir stehen fur Prazision, Innovation und handwerkliche Spitzenleistungen ,Made in Germany*“. Als
Familienunternehmen kennen wir unsere Wurzeln und agieren doch international. Denn unsere Saugbagger
sind Spezialisten, genau wie unsere Kunden auf der ganzen Welt und die Menschen, die sie taglich
produzieren. Nutzen Sie Ihre Chance beim Marktfihrer auf dem Gebiet der ventilatorenbasierten Saugtechnik
und werden Sie ein Teil von RSP.

Sales Manager Special Solutions (m/w/d/x) im Bereich Vertrieb

Das erwartet Sie:

Eigenverantwortliche Betreuung und Beratung von Bestands- und Neukunden im In- und Ausland
Erarbeitung kundenspezifischer Sonderlésungen in Zusammenarbeit mit technischen Abteilungen
Kooperation mit internationalen Vertriebspartnern

Unterstltzung der Abteilung F&E im Rahmen von Neuentwicklungen

Entwicklung von Vermarktungskonzepten fiir Sonderlésungen

Identifizierung und Gewinnung von Neukunden

Eigenverantwortliche Auftragsbearbeitung

Kontinuierliche Marktbeobachtung

Das bringen Sie mit:

Erfolgreich abgeschlossenes wirtschaftliches oder technisches Studium oder vergleichbare
Qualifikation

Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb technisch komplexer und erklarungsbedurftiger Produkte
Analytisches Denkvermogen sowie eine strukturierte und selbstandige Arbeitsweise

Hohe Kundenorientierung und Teamfahigkeit

Internationale Reisebereitschaft und interkulturelle Erfahrungen wiinschenswert

Sehr gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift, weitere Fremdsprachen von Vorteil

Das geben wir Ilhnen zuriick:
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